
«Фармтех» – достаточно стабиль�
ная выставка. С чем связана смена
площадки?

НВ: В первую очередь, с расши�
рением самой выставки. И для нас
это не первая смена площадок. В
«Экспоцентре» общая площадь экс�
позиции составляла около 3 тыс. кв.
метров. Когда мы переехали в «Кро�
кус Экспо», «Фармтех» вырос почти
на четверть – до 4 тыс. кв. метров. И
не только по количеству, но и по ка�
чественному составу участников.
Наш проект вызывает интерес серь�
езных игроков мирового рынка –
IMA S.P.A., MARCHESINI, BOSCH,
GLATT, GERRESHEIMER AG,
UHLMANN (входит в состав «ФАРМА
УНИОН») и другие. Эти компании уча�
ствуют в крупных мировых выстав�
ках. Та же IMA выставляет свою про�
дукцию на ACHEMA, INTERPACK и
«Фармтех». И для нас такое призна�
ние, конечно, – показатель успеха. 

Да, безусловно. Урровень прести�
жа выставки можно оценить по со�
ставу участников. Но для российско�
го отраслевого прроекта важнее при�
знание со стороны профессиональ�
ного сообщества – посетителей…

НВ: Могу сказать, что «Фармтех»
завоевал доверие посетителей на
сто процентов. И мы используем все
возможности, чтобы это было имен�
но так. На мой взгляд, за 11 лет рабо�
ты выставка утвердилась на позиции
ведущего отраслевого мероприятия у
производителей и поставщиков сы�
рья, оборудования и технологий для
фармацевтических производств. Нас
больше не путают с выставками «Ап�

тека» или «Здравоохранение», потому
что наши участники и посетители зна�
ют, что такое «Фармтех». 

Наталья, ппланируете развивать
деловую программу?

НВ: Да, но если позволите, точ�
ные планы оставлю без коммента�
риев. Скажу одно – над тематикой и
составом экспертов мы активно ра�
ботаем с отраслевыми ведомствами
и ведущим маркетинговым центром
исследований.

«Фармэкспертом»?
НВ: Да. И как только наши планы

оформятся в конкретную программу,
которая будет полезна и интересна
специалистам, мы тут же об этом
объявим на сайте выставки.

Насколько известно, в прошлом
году деловая программа «Фармте�
ха» получила много отзывов от слу�
шателей. Чем обусловлена такая
реаккция?

НВ: В первую очередь тем, что
мы привлекли на форум докладчи�
ков, чье мнение действительно важ�
но для специалистов. И постарались
говорить и обсуждать только те во�
просы, которые на тот момент были
наиболее актуальными для всей от�
расли – от аналитики рынка до
проблем производства. Деловая
программа будет востребована
только при наличии двух составляю�
щих: профессиональные эксперты и
острые темы. Но это не просто до�
клады или научные дискуссии – это
поиск решения конкретной пробле�
мы. Я хочу сказать большое спасибо

всем, кто выступает на нашем Фору�
ме. На мой взгляд, это ведущие экс�
перты и специалисты фармацевти�
ческой отрасли.

Вернемся к главной теме нашей
беседы – на ВВЦ «Фармтех» пройдет
впервые. Не переживаетее за «де�
бют»?

НВ: Прежде чем принять реше�
ние о переезде, мы оценили площад�
ку с точки зрения технических воз�
можностей. Задача ITE, как органи�
затора выставки, – предоставить
участникам максимально комфорт�
ные условия. И в данном случае этот
принцип полностью соблюден. То же
касается и посетителей. Во�первых,
ВВЦ находится в черте города, около
метро – и добираться до выставки
будет проще. Во�вторых, рядом с пло�
щадкой много гостиниц и мини�оте�
лей – значит, иногородние гости и
участники выставки найдут жилье в
непосредственной близости от
«Фармтеха». По собственному опыту
посещений зарубежных выставок
могу сказать, что это очень удобно. 

Вы говорили о масштабности
«Фармтеха» как отраслевого меро�
приятия. В новом ггоду он подтвердит
свой статус новыми разделами?

НВ: Постараемся. Основная при�
чина переезда – расширение экспо�
зиции, об этом говорили в начале
беседы. Мы разделяем «Лаборатор�
ное оборудование» и «Чистые поме�
щения» в самостоятельные тематики
выставки. Последнюю дополняем
еще одним направлением – про�
мышленный клининг и дезинфекция
промышленных производств. Сей�
час тема профессиональной очистки
производственных помещений акту�
альна для рынка. Думаю, специалис�
ты со мной согласятся. Россия пере�
ходит на стандарты GMP, поэтому тех�
ническая сторона вопроса должна
соответствовать международным
правилам.

Мы активно формируем экспози�
цию всех направлений и приглаша�
ем заинтересованные компании к
участию в «Фармтех 2010». К слову,
уже сейчас у нас много заявок на
участие – и что приятно, значительно
больше по сравнению с тем же пери�
одом прошлого года.

И хватит ли всем желающим
места?

НВ: Время покажет.
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Выставка «Фармтех» пользуется заслуженным
авторитетом и популярностью у специалистов
отрасли. И участники, и посетители привыкли
к стабильности: из года в год проект сохраняет
высокий уровень. Составляющие успеха просты –
насыщенная деловая программа, обширная
экспозиция, охватывающая все сектора
фармацевтического производства, и удобная
площадка. В этом году «Фармтех» расширяет
деловую программу и «переезжает» на ВВЦ.
С чем связано это решение – рассказывает 
директор выставки Наталья Васильева (НВ)

Наталья Васильева: «Фармтех 2010» –
встречи, контакты, бизнес


